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RESUMO DO LIVRO

“IDEIAS FEITAS PARA VENCER"

APRESENTACAO

Todos os dias ideias sao transformadas em negaocios
milionarios.

Todo grande nego6cio, toda grande empresa, toda
grande fortuna nasce de uma singularidade.

Todos sao geridos a partir de uma semente, de uma
ideia unica.

Se vocé nao sabe como proteger e lucrar com uma ideia
voceé ainda nao esta preparado para o futuro.

Descubra “Os 4 Pilares para Transformar uma IDEIA em
um Negécio Milionario”.

Nunca foi tao facil implementar uma ideia, transforma-
la em um negocio milionario ou negociar uma ideia,
vendendo e recebendo royalties por ela.

Eu vou te mostrar como fazer isso do absoluto zero.
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Patricia
Estevam

Autora do Livro “Ideias Feitas para Vencer” é
apaixonada por Empreendedorismo.

Sua especialidade é ajudar pessoas a transformarem
suas ideias em Negdcios Milionarios.

CEO da PME Contabilidade, Patricia acredita que este é
o melhor trabalho do Mundo.

Ja ajudou mais de 600 pessoas a transformarem seus
sonhos em negocios lucrativos.

Agora vai ajudar vocé...

https://pmecontabilidade.com.br/metodo/

(041)99279-9115
Y
@ contato@pmecontabilidade.com.br



https://wa.me/message/SJVFAEHS63BQL1
https://wa.me/message/SJVFAEHS63BQL1
https://pmecontabilidade.com.br/metodo/

A ERA DAS IDEIAS

CHEGOU A HORA DE TRANSFORMAR UMA IDEIA EM UM
NEGOCIO MILIONARIO.

Nos ultimos meses, tive o prazer de ajudar centenas de
pessoas a transformarem uma Ideia em um Negécio
Milionério ...

agora, quero ajudar VOCE.

A ERA DAS IDEIAS

Assista ao Video onde Explico como:

TRANSFORMAR UMA IDEIA EM UM NEGOCIO MILIONARIO.

Acesse:
https://pmecontabilidade.com.br/metodo/



https://pmecontabilidade.com.br/metodo/
https://pmecontabilidade.com.br/metodo/
https://pmecontabilidade.com.br/metodo/
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12 PILAR

PROPRIEDADE




AS IDEIAS SAO UM
RECURSO PRECIOSO E
TODOS TEMOS A
CAPACIDADE DE
IMAGINAR.

AL

O conceito de propriedade intelectual
refere-se ao fato de que certos
produtos do intelecto humano devem
ter os mesmos direitos de protecao
que se aplicam a propriedade fisica.



1° Pilar
Propriedade

Constantemente ouvimos
falar sobre pessoas que
transformaram uma ideia
inusitada em algo
extraordinario, que logo
as pessoas se sentem
conectadas, e que por
mais simples que possa
parecer, se tornaalgo
revolucionario para a vida
das pessoas.

As ideias sao um recurso
precioso e todos temos a
capacidade de imaginar
COMO uma coisa nova
pode facilitar ou
transformar algo.

No empreendedorismo,
essa habilidade tem
muito potencial
monetario.

Esse potencial se estende
globalmente, ndo € apenas
uma competéncia restrita
ao local onde habitamos.

Mas o ponto principal
desse conceito, nao esta
exatamente naideia, pois
javimos que é uma
habilidade universal, mas
sim em o que fazer com
essa ideia.

Todos os dias essas ideias
incriveis sao
desperdicadas no
esquecimento, ndo sao
concretizadas ou entao
nao sao protegidas.

Para aproveitarmos ao
maximo essa habilidade de
transformar nossas vidas
e as vidas das pessoas
com as nossas ideias sao
necessarios alguns
cuidados.



Primeiramente devemos
proteger essas ideias de
nds Mesmos, 0 que quero
dizer com isso € proteger
NO NOSSO esquecimento.

Para isso é necessario
anotarmos essas ideias
que eventualmente
criamos, essas
anotacbes podem ser
através de um diario de
ideias, uma agenda, um
fichario de rascunhos, em
meios digitais ou nao, o
que importa € arquivar
esses registros
inestimaveis.

E também de uma
importancia
fundamental, proteger
essas ideias dos outros.
Imagine sua brilhante
ideia ser aplicada na
pratica por outra pessoa,
semvoce tera
oportunidade de
reivindicar seus direitos
sobre sua propriaideia.

Paraisso é necessario
registrar essaideia no seu
nome.

Os direitos de propriedade
intelectual sao os direitos
concedidos as pessoas
sobre as criacoes de suas
mentes. Geralmente, dao
ao criador o direito
exclusivo sobre o uso de
sua criacao porum
determinado periodo de
tempo.

O conceito de propriedade
intelectual refere-se ao
fato de que certos
produtos do intelecto
humano devem ter os
mesmos direitos de
protecao que se aplicam a
propriedade fisica. A
maioria das economias
desenvolvidas possuem
medidas legais para
proteger ambas as formas
de propriedade.


https://www.investopedia.com/terms/d/developed-economy.asp

22 PILAR

DIFERENCIACAO




A PROPOSTA UNICA DE VALORE
UM CONCEITO, UMA FRASE, UMA
IDEIA QUE DEFINE, DE FORMA
CLARA, 0 SEU NEGOCIO E 0S
PORQUES QUE 0 TORNAM UNICO.

A diferenciacao € um motivo claro,
facil de entender, pelo qual 0 seu
cliente escolheria sua empresa ao
invés do concorrente ou entao que um
investidor aplicaria seus recursos
financeiros para fazer suaideia
acontecer.



2° Pilar
Diferenciacao

Uma ideia pode se
transformar em um
negocio, um
empreendimento e nesse
ponto pode estar
subentendido que sua
ideia € algo que nao
existe.

A verdade é que uma
ideia pode transformar
algo que ja existe em algo
simples, pratico e rapido.
Umaideia pode ser uma
transformacao e nao
necessariamente uma
criacao.

Quando transitamos por
esse caminho chegamos
ao conceito da
diferenciacao.

Em outras palavras a
diferenciacao é uma
proposta unica de valor, ou
seja, 0 que eu posso fazer
que ninguém mais faz.

Esse conceito pode
parecer complicado, mas a
verdade é que € muito
simples.

A diferenciacao é um
motivo claro, facil de
entender, pelo qual o seu
cliente escolheria sua
empresa ao invés do
concorrente ou entao que
um investidor aplicaria
seus recursos financeiros
para fazer suaideia
acontecer.

O importante na aplicacao
desse conceito € entender
guem sao 0s possiveis
usuarios de sua proposta
Unica de valor.



Conhecer o consumidor,
suas preferéncias e suas
necessidades sao
imprescindiveis.

Para monetizar sua ideia
€ necessario que as
pessoas estejam
interessadas nela e para
isso elatem queirde
encontro as
necessidades dessas
pessoas.

Qutro ponto importante
sobre a Proposta Unica
de Valor, € que ela seja

simples de entender.

Nao basta apenas vocé
compreender a
diferenciacao, as
pessoas devem enxergar
que suaideia é realmente
uma solucionadora de
problemas.

Paraisso a linguagem ao
qual se transmite essa
mensagem deve ser
transparente ao ponto de
ser possivel identificar
atraves de umaimagem,
video, slogan.

Em nossa realidade
conectada, as
informacodes sao muito
rapidas e se suaideia nao
for transmitida com
assertividade, sera mais
uma informacao no meio
de milhées e nao uma
proposta unica de valor.



32 PILAR

INOVACAQ




A CRIATIVIDADE E
PENSAR COISAS NOVAS.
A INOVACAO E FAZER
COISAS NOVAS.

THEODORE LEVITT

Dessa forma, os negoécios que
consideram ainovacao em seus
planejamentos, pensando na
conveniéncia e na criatividade durante
aimplantacao dos processos acabam
se destacando e se tornam negocios
solidos.



3° Pilar
Inovacgao

A'inovacao é uma
facilitadora do
empreendedorismo e sua
compreensao pode ser
muito ampla. Quando
pensamos em inovacgao,
pode ser que a primeira
imagem gque temos seja
de algo tecnologico ou
tendéncias de mercado,
mas antes de tudo se
trata em pensar no que €
melhor para seu cliente.

Inovar € um jeito novo de
fazer algo levando em
conta aconveniénciae a
criatividade. E é uma
competéncia basica para
qualguer negocio.

A criatividade é talvez o
atributo mais importante
que os empreendedores
bem-sucedidos devem
possuir e cultivar.

Pois, ela permite que vocé
se mova para territorios
desconhecidos e encontre
solucoes unicas e uteis.

A conveniéncia permite
que vocé ofereca sua
ideia, produtos ou servicos
na hora certa, para a
pessoa certa e da maneira
certa. Elatem por
essénciaotempoeo
esforco que os clientes
precisam gastar para
suprir suas necessidades
e nesse ponto considere
que quanto menos,
melhor.

Quando consideramos a
conveniénciae a
criatividade como
atributos essenciais para
0s negocios podemos
inovar de forma eficiente.



Assim como a
imaginacao, a
criatividade é uma
competéncia que todos
pOssuimos, mas com as
praticidades do dia a dia a
nossa criatividade acaba
nao sendo exercitada e
quando precisamos dela
encontramos
dificuldades.

Mas a leitura, atividades
manuais, anotacgoes e a
observacao do que esta
a0 Nosso redor sao
excelentes exercicios
para estimular nossa
criatividade.

Ja para a conveniéncia
basta pensar como seu
cliente. Se perguntar o
que os clientes
procuram, como
melhorar ou simplificar a
experiéncia de consumo
do meu cliente.

Um profundo
conhecimento do seu
cliente € importante para
desenvolver esse atributo.

Todo empreendedor deve
terem mente que a
inovagao nao é um
acontecimento
imediatista. E um
processo continuo de
transformacao. Sempre
pensando no futuro,
identificando os possiveis
problemas e observando
0s sinais e
comportamentos da
sociedade.

Dessa forma, os negocios
gue consideram a
inovacao em seus
planejamentos, pensando
na conveniéncia e na
criatividade durante a
implantacao dos
processos acabam se
destacando e ser tornam
negocios solidos.



42 PILAR

TRANSFORMACAO
DIGITAL




A JORNADA DA
TRANSFORMACAO DIGITAL
SEMPRE COMECA DENTRO
DE VOCE.

A transformacao digital é a integracao
da tecnologia digital em todas as areas
de um negocio. Com aintegracao
dessas tecnologias é possivel
revolucionar processos de negdcios,
cultura e experiéncias do cliente.



4° Pilar

Transformacao Digital

A transformacao digital é
aintegracao da
tecnologia digital em
todas as areas de um
negocio. Com a
integracao dessas
tecnologias é possivel
revolucionar processos
de negocios, culturae
experiéncias do cliente.

Inevitavelmente ocorre
uma mudanca global para
a eradigital e estamos
firmemente enraizados
nela.

Os processos sao
automatizados conforme
a tecnologia avanga. Hoje
usamos aplicativos para
praticamente tudo e a
internet que ha algumas
décadas era
desacreditada, hoje é 0
principal meio de
informacao e
comunicacao.

Um empreendimento que
visa o futuro nao pode
ignorar esse cenario.
Precisa estar antenado
com o mundo digital.

Muito além de processos
aqui podemos considerar
autoridade de marca,
reconhecimento de
empresa, consolidacao de
mercado. Os meios
publicitarios
convencionais ja nao sao
suficientes. Os negocios
precisam estar presentes
nas midias digitais.

As empresas de todos os
tipos estao criando
maneiras inteligentes,
eficazes e inovadoras de
alavancar a tecnologia.



As expectativas dos
clientes modernos estao
sendo impulsionadas em
grande parte pela
tecnologia digital e
inovacoes digitais. O
cliente sempre
conectado esta sempre
vendo novas
possibilidades.

Quando eles veem coisas
novas em outros lugares,
eles as querem de vocé
também. E se vocé nao
puder oferecé-los, eles
encontrarao alguém que
possa.

Para acompanhar a
transformacao digital em
um negocio,
revolucionando o que ja
existe ou implementando
desde o inicio do negdcio
€ preciso estar presente
no meio digital.

Pesquisar e conhecer as
tecnologias e aplicar em
seu negocio. Pensarem
formas de melhorias e
como transformar as
experiéncias dos clientes
de forma virtual.

Nao pensando em como
executar, pois existem
profissionais paraisso,
mas o foco é a experiéncia
do cliente.



https://www.facebook.com/Pmecontabilidade
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